История Apple | Как всё начиналось
История компании Apple столь богата неожиданными поворотами судьбы и неординарностью поступков ее отцов-основателей, что скорее напоминает приключенческий роман, нежели хронику становления корпорации с миллиардными оборотами. О ее создании и развитии написан десяток книг и даже снят фильм — документальный и художественный одновременно — «Пираты Кремниевой Долины». Поэтому сейчас уже трудно определить, где правда, а где романтический миф. Собственно, это не главное. Важнее понять, что обеспечило исключительную живучесть компании, сумевшей столько раз восстать из пепла. 
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Гараж 
Чаще всего рассказывают о том, как два Стива — Джобс и Возняк, кстати, внук украинских эммигрантов, — в гараже родителей Джобса воплотили американскую мечту: не пользуясь ничьей поддержкой, создали компанию, которая преобразила мир. 

По одной из версий, познакомились они еще в школе благодаря общему увлечению — электронике. Возняк хоть и был на пять лет старше своего будущего компаньона, особого интереса к зарабатыванию денег не испытывал, мечтая всецело посвятить себя инженерному делу. Кстати, он до сих пор верен своим убеждениям.
 

«Самые эффективные двигатели прогресса в любом проекте — страстное желание достичь цели и отсутствие денег», — заявил Стивен Возняк несколько лет назад в одном из интервью.

Blue Box   [image: image2.jpg]Frstkzpe ogo,
varrec Ey Pon Webis




Стивен Джобс, напротив, еще старшеклассником искал любую возможность заработать. Может быть, поэтому родилась на свет история о том, как в 1972 году Возняк создал Blue Box (устройство, дающее возможность бесплатно пользоваться междугородной связью). Рассказывают, что Возняк, прочитав статью в каком-то журнале, собрал улучшенную работающую модель. Поговаривают, что инженер, наигравшись «шаровой междугородкой», собирался уже забыть о своих телефонных шалостях, но тут его другу Джобсу пришла идея: а почему бы не заработать? 

Джобс оплачивал детали (на это уходило по $40 на штуку), Возняк занимался монтажом (сборка занимала 1 час), а готовое изделие продавали уже по $150. Прибыль делили поровну. Всего было продано более 200 устройств. Дошло даже до того, что у Стивов появился свой представитель в районе Беверли Хиллз. Но потом «голубой коробочкой» заинтересовалась полиция, и производство пришлось свернуть. К счастью для компьютерной индустрии, полиция так и не вышла на след кустарей. 

